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Meno aree dedicate ai vitigni
ma 1 prezzi medi per ettaro
sono saliti vertiginosamente

Secondo i dati di Crea, dal 2000 al 2021 in Romagna si é registrato un calo del 12,7%;
il crollo maggiore lo hanno subito soprattutto la collina litoranea e la pianura del Riminese
ma si tratta dell’area dove le vigne valgono di piti, con un aumento medio del 65%
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Mentre la superficie vitata é scesa anno dopo anno, i prezzi
medi dellevigne per ettaro sono saliti vertiginosamente, fi-
no araggiungere cifre mai viste prima. Questa prima foto-
grafia rende l'idea di quanto sia mutato negli ultimi ven-
t'anni il comparto vitivinicolo targato Romagna. Settore tra
imaggiormente strategici dell'imprenditoria agricola del
territorio - grazie soprattutto alla presenza di due coopera-
tive, come Caviro e Cevico, che ogni anno macinano nume-
ridi altissima rilevanza - ha pero subito una svoltapiuttosto
netta anchesotto il profilo della produzione dei vini di qua-
lita, ossia quelli destinati prevalentemente al canale del-
I'horeca.

Il primo dato da cui parte I'analisi & quello degli ettari vi-
tatisparsi in giro per letre grandi provinceromagnole. Una
valutazione iniziale che emerge dai numeri messiin filada
Crea (I'ente diricerca italiano dedicato alle filiere agroali-
mentari vigilato direttamente dal Ministerodell'agricoltu-
ra, della sovranita alimentare e delle foreste) consente in-

fattidi stabilirecome, dal 2000al 2021, i vigneti romagnoli
in termini di superficie siano calati del 12, 7%, passandoda
27.588 ettaria 24.089. 1l crollo maggiore lo hanno subito
soprattutto le due aree del Riminese costituite dalla collina
litoranea (meno27,7%invent’anni) edallapianura (meno
27,8%).Nell'areale forlivese-cesenate ladiscesa pil accen-
tuata si ¢ invece mostrata nella collina interna, meno 19%.
Pit contenute, anche se comunque piuttosto cospicue, le
discese registrare nella provincia di Ravenna, dove la pia-
nura in questi anni ha visto erodersioltre il 12% del proprio
patrimonio di uva coltivata. Sempre nel Ravennate, tutta-
via, si troval’area romagnola mantenutasi pit solida, costi-
tulta da quella collina interna (meno 1,2% appena) dove si
trovano alcunedelle sotto zone pitufamose per laproduzio-
ne divini.

|prezzimedi

C'é chiscende, ma c'é anche chi sale. Enon poco. L'aspetto
forse pit particolare dei dati diffusi da Crea sta proprio qui.
Perché approfondendo'analisi si scopre questo: é vero che
invent'anni le superfici vitate sono calate, ma é altrettanto

I colossi coop puntano su sostenibilita e innovazione

ROMAGNA

Sedicivino,in Romagnanon puoinon pensare almondo coope-
rativo, talmente forte da aver dato vita, nel corso deglianni, a
due colossidel calibro di Caviro e Terre Cevico. Solo il Trentino
Alto-Adige puo vantare una tradizione cooperativa, almeno in
ambito vitivinicolo, altrettanto forte, ma in termini di valore i
numerisono tutti dalla parte della Romagna dove, nonostantei
problemi per un contesto macroeconomico sicuramente com-
plesso da un anno a questa parte, i fatturati delle due big sono
stati di tutto rispetto e orasi lavora a strategie comuni per la vi-
ticoltura del futuro.

E parlando appunto di strategie comuni, sostenibilita e inno-
vazione sono i due temi su cui Caviro, Terre Cevico e 'emiliana
Cantine Riunite hanno unito gli sforzi (insieme ad altri brand
piu piccoli) per dare corso a progetti che possano avere unim-
patto davverorilevante sul territorio. Il primo, dal nome “Lega-
midiVite”, écoordinatodirettamente dalla Regione Emilia-Ro-
magna e puntaallosviluppo di una filiera sostenibile e circolare.
La presentazione ¢ stata fatta ad agosto dell'anno scorso e per
dare corpoa un comparto sempre pill green sono previsti inter-
vent per oltre 95 milioni di euro. Pochi mesi dopo, a dicembre
del 2022, ha poi debuttato il progetto Vitires, che ha sancito la
nascita di unconsorzio per losviluppodivitigniemiliano-roma-
gnoliresistentiaicambiamenticlimatici, cosidapoter risponde-
realle sfide dettate dalla crisi climatica.

Caviro: nonsolo vino

Macomeeéandatoil2022? Mettendo daparte gli sforzi comuni e
parlando, invece, delle peculiarita delle due cooperative prese
singolarmente, per quantoriguarda Caviroil 2022 ¢ stato anco-
ra una voltaun anno da record, avendo superato la soglia dei
400milioni di euro difatturato come gruppo. «L'inflazione sulle
materie prime e la crisi del vetro - interviene Carlo Dalmonte,
presidente di Caviro - hanno certamente mostrato ancora una
voltala debolezza delsettore,con un potere contrattuale infini-
tamente inferiore rispetto a quello delle grandiindustrie. Enon
¢ finita qui, perché il 2023 sara tutto concentrato nelsalvare i

margini, tanto € vero che internamente stiamo operando una
consistente spending review e facciamo riunioni continue per
ribaltare i costi sul mercato». Nonostante cio, Caviro ha trova-
to unastrada redditizia 'anno scorso ed ¢ quella della produ-
zione di energia, con Caviro Extra che ha fatto registrare nu-
merimoltorilevant. «Essendo produttoridienergia - dice Dal-
monte - siamo riusciti a tenere pit bassii nostri costiinterniea
ricavare valore daisottoprodotti di scarto».

Guardando invece al core business del vino e ai principali
mercati, «la Gdo - riprende il presidente di Caviro- in generale
ha mostrato un segno meno, mentre ¢ cresciuto il canale di-
scount. Ma la vera crescita c'é stata sull’horeca, dove datempo
abbiamo spostatola nostra attenzione comesviluppo di nuovi
prodotti». Infine unosguardo all'export, dove i dati della coop
parlanodi un fatturato complessivo 2022 pari a 123 milioni di
euro.

Cevico cresce sull'horeca

I medesimi problemi in termini di costi e contesto li ha vissut
I'altra grande cooperativa romagnola Terre Cevico. Anche per
lei, nondimeno, irisultati sono stato soddisfacent, «con le e-
sportazioni - affermail presidente Marco Nannetti - che sono
sempre piu il vero asset di sviluppo del nostro settore. Abbia-
mo avuto una crescita a doppiacifrain Giappone, nelNord Eu-
ropa, nel Sud-EstAsiatico enegli Emirati Arabi Uniti».

Con l'aumento della competitivita, mutano pero anche le
strategie, tanto ¢ vero che secondo Nannett «il modello coo-
perativo si deve riorganizzare in un'ottica maggiormente im-
prenditoriale, pur mantenendosalde lenostreidee originarie.
Tuttavia, lesfidedi oggiimpongono una maggiore capacita di
saper stare sul mercato», con un’apertura mentale capace di
saper coglierenuove opportunita. Comequelladeicocktail, su
cuiTerreCevico ha investito producendospritze bellini inlat-
tina, che hanno portatorisultati positivi.

A mutare, infine, ¢ anche la tipologia dei soci conferitori,
sempre minori in termini numerici, ma sempre pitt ampi in
quanto a dimensioni.
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verochenelmedesimolassodi tempoi prezzi medidelle vi-
gne per ettaro sonosalitivertiginosamente, ben oltre il ses-
santa percento e in alcuni casi anche di piu. Presa in gene-
rale, ma anche nel particolare, la doppia provincia di For-
li-Cesena ¢ quella cheha vistola crescitamaggiorein termi-
ni percentuali. Mediamente, il prezzo delle superfici vitate
é diventato pari a 38 mila eurocirca, con una crescita quasi
del69% rispettoal 2000, quando la media eradi22.500 eu-
ro. L'area della montagna interna é quella che ha subito la
spinta in alto piu evidente, con i prezzi medi cresciutidel
116,3% inventianni (in termini assolutioggi costano attor-
noai21.300 euro perettaro).

AncheRavenna ha goduto di un balzonotevole- anche se
pill omogeneotra collina e pianurarispetto a quanto avve-
nuto a Forli-Cesena - con il prezzo medio delle vigne passa-
to da 25.400 euro degli anni 2000 agli attuali 42 mila euro
(piu 65,2%).

Il caso Rimini
Una considerazione a parte merita, invece, 'area di Rimini
che,comedettosopra, & quella dove in termini di superfici si
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sono determinati i cali maggiori. Allo stesso tempo, con un
progresso dei prezzi in media del 65% secondo le stime
Crea, oggi la provincia riminese si attesta pero come quella
nella quale levignevalgono di pitintutta laRomagna. Con
una media che sfiorai 50milaperettarovitato - e punte che
possono arrivare anche a 54 mila euro - I'areale piu a sud
dellaRomagna ¢ oggiquello con il maggior valore in asso-
luto sul mercato. La pianura, soprattutto, € quella che ha
raggiunto le cifre pit elevate, con una media di 52 mila eu-
ro.

«Il lavoro sulla qualita fatto soprattutto a Rimini e sulle
colline di Forli ha portato ad una valorizzazionedei territo-
ri». A spiegarlo & Andrea Betti, presidente di Confagricoltu-
raRomagna, che cosi spiega leragionidiquestiduedati cosi
distantd I'uno dall'altro. «In contemporanea - aggiunge - i
piccoli produttori che conferiscono le uve hanno invece vi-
stoi prezzi della materia prima scendere nelcorso degli an-
ni, con le marginalita che si sonodrasticamente ridotte, fa-
cendo maturare la decisione di estirpare i vigneti, specie in
collina, a favore dikiwi, prugne e, soprattutto, seminati-
VO,
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sulla qualita

fatto
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Rimini e sulle
colline di Forli ha
portato ad una
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territori. Ma i
piccoli produttori
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marginalita
ridursi decidendo
di estirpare i
vigneti

Per il gruppo Caviro il 2022 & stato ancora una volta un anno da record, avendo superato la soglia dei 400 milioni di
euro di fatturato; Terre Cevico ha sempre pill nelle esportazioni il vero asset di sviluppo del settore



